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Вступительное слово
2 июня 2023 года Акционерное общество «Микрофинансовая организация 
ОнлайнКазФинанс» (далее – Solva, Компания) осуществила первый в истории 
Республики Казахстан корпоративный выпуск ESG-гендерных облигаций на 
сумму 20 млрд тенге. 

Все средства, поступившие от размещения данных гендерных облигаций 
Компанией, в размере 100% были направлены на финансирование и/или 
рефинансирование женщин-предпринимателей, владельцев бизнеса. 

Компания также взяла на себя обязательства публиковать ежегодный отчет 
о распределении средств и предполагаемом и/или фактическом воздействии 
на экономику и общество страны от проектов, финансируемых или 
рефинансируемых за счет выпуска гендерных облигаций. 

И мы рады представить вам наш первый подобный отчет (далее – Отчет), 
который представляет информацию за период с момента выпуска гендерных 
облигаций (02.06.2023) до момента подготовки и публикации данного Отчета 
(31.05.2024). 

Данный Отчет был подготовлен в соответствии с Политикой в области 
гендерного финансирования Акционерного общества «Микрофинансовая 
организация ОнлайнКазФинанс», утвержденной Генеральный директором 
Максимовой А. А. 23 января 2023 года.
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Отчет внешней проверки в формате мнения второй стороны на соответствие 
Политики в области гендерного финансирования Акционерного общества 
«Микрофинансовая организация ОнлайнКазФинанс» принципам социальных 
облигаций (social bond principles) международной ассоциации рынков 
капитала (ICMA) был выпущен AIFC Green Finance Centre Ltd. Согласно 
результатам оценки, а также в соответствии с «Картой присвоения уровня 
соответствия Принципам социальных облигаций», AIFC Green Finance Centre 
Ltd. присвоил степень «Отлично».

Допущение: 

Для получения данных о воздействии, мы провели опрос среди наших 
клиентов, которые получили финансирование из средств, привлеченных за 
счет выпуска гендерных облигаций за отчетный период. В данном Отчете 
мы делаем выводы о воздействии, основываясь только на  полученных 
результатах опроса. Мы допускаем, что результаты могут иметь 
погрешности, так как выборка клиентов может не отражать полную 
картину. 

В контексте данного Отчета термин «Клиент» обозначает исключительно 
целевых клиентов, а именно МСБ, возглавляемый женщинами, или 
самозанятых женщин, которые осуществляют бизнес-деятельность, 
которые получили финансирование за счет выпуска гендерных облигаций.



Информация о выпуске 
облигаций
Ниже приведена информация о социальном выпуске облигаций Акционерного 
общества «Микрофинансовая организация ОнлайнКазФинанс», начавшим свое 
обращение 2 июня 2023 года. Финансовым консультантом по выпуску облигаций было 
АО «BCC Invest», андеррайтерами размещения: АО «Фридом Финанс» и АО «BCC 
Invest».
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Биржа: АО «Казахстанская фондовая биржа»

ISIN: KZ2C00009769

Тикер: MFOKb11

Номинальная стоимость одной облигации: 1 000 тенге

Количество облигаций: 20 000 000 штук

Номинальная стоимость выпуска: 20 000 000 000 тенге 

Размещенный объем по номиналу: 20 000 000 000 тенге

Срок обращения, дней: 720

Период обращения: 02.06.2023 – 02.06.2025

Купон: 21% (индексация к курсу USD/KZT, максимальный купон 25%/минимальный 
купон 21%)

Тип облигации: необеспеченная

Регион: Республика Казахстан



Средства, привлеченные Solva за счет выпуска гендерных облигаций в 
июне 2023 года, были полностью направлены на финансирование 
женщин-предпринимателей Казахстана (владельцев бизнеса). 

Мы проанализировали портрет наших клиентов, которые получили 
финансирование в первый год после выпуска гендерных облигаций, и 
получили следующие данные:

Портрет клиента Solva

Больше половины наших клиентов женщин-предпринимателей 
имеют бизнес в сфере торговли: 22% имеют продуктовые магазины, 
48% занимаются торговлей одежды, обуви, косметики, товаров для 
дома и тд. 13% наших клиенток развивают бизнес в сфере услуг.

Проживание и 
питание

4% Услуги аренды
1%

Продуктовые 
магазины

22%

Торговля
48%

Сфера услуг
13%

Производство и 
строительство

3%

Сельское 
хозяйство 

4%

Образование
4%

Перевозки
1%

Более 30% наших клиенток ведут бизнес 2-3 года, а 26% - более 10 лет. Мы 
можем сделать вывод, что в основном за получением финансирования к 
Solva обращались опытные предприниматели, которые ведут свою 
деятельность уже несколько лет.

9,8%

30,8%

17,4% 15,9%

26,0%

До 1 года 2-3 года 4-5 лет 6-10 лет Более 10 лет 

В среднем  в бизнесе наших клиенток, 
получивших финансирование за счет 

средств от выпуска гендерных 
облигаций занято
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Большинство клиентов имеют 
ежемесячную выручку до 

млн тенге
2

сотрудника



Основная информация

Сумма распределенных чистых поступлений от гендерных облигаций Компании, выпущенных/привлеченных в 
отчетном периоде, тенге 20 000 000 000

Сумма чистых поступлений от гендерных облигаций Компании, выпущенных в отчетном периоде, за вычетом 
комиссий и иных расходов, связанных с процессом размещения выпуска облигаций, тенге 19 885 177 335

Сумма чистых поступлений от гендерных облигаций Компании, выпущенных/привлеченных в отчетном 
периоде, выделенных на финансирования женщинам-предпринимателям, тенге 19 885 177 335

Количество клиентов, которые получили финансирование 14 791

ТОО, возглавляемое женщинами 97

ИП, возглавляемое женщинами 11 140

Самозанятые (женщины, осуществляющие бизнес деятельность) 3 554

Количество уникальных клиентов, которые получили финансирование (женщины-предприниматели) 11 841

Средний чек по займам, тенге 1 433 111 

Основными целями Solva при выпуске гендерных облигаций являлись содействие развитию здоровой предпринимательской среды в Республике Казахстан 
и повышение уровня благосостояния населения, в частности за счет активного развития женского предпринимательства и разблокирования им доступа к 
финансированию их бизнес-проектов. 

Чистый эквивалент (за вычетом комиссий и иных расходов, связанных с процессом размещения гендерных облигаций) средств, поступивших от размещения 
гендерных облигаций Компании, в размере 100% был направлен на финансирование и/или рефинансирование бизнес-проектов, реализуемых женщинами –
индивидуальными предпринимателями, самозанятыми, а также МСБ в организационно-правовой форме товарищества с ограниченной ответственностью 
(ТОО), владельцем которого является женщина. 0% средств от размещения гендерных облигаций осталось к распределению.

Отчет о распределении средств



14 000+70%
клиентов из МСБ сектора –

женщины-предприниматели

Отчет о воздействии

На следующих слайдах можно подробнее узнать о воздействии Solva на бизнес женщин-предпринимателей, получивших финансирование за счет выпуска 
гендерных облигаций, а также на общество и экономику Казахстана.

женщин-предпринимателей 
получили финансирование от Solva 

за счет выпуска гендерных 
облигаций

Основные показатели*

20 млрд ₸
было направлено на финансирование 

женщин-предпринимателей из 
привлеченных средств за счет 
выпуска гендерных облигаций

97 %
женщин-предпринимателей, 

получивших финансирование от Solva, 
уверены, что микрокредит Solva помог 

развить их бизнес

7 400
новых рабочих мест создано 

женщинами-предпринимателями, 
получившими финансирование от 
Solva за счет выпуска гендерных 

облигаций

100+ млрд ₸
прирост выручки, который могут 

ожидать женщины-
предприниматели, получившие 
финансирование от Solva за счет 
выпуска гендерных облигаций

67 %
женщин-предпринимателей, 

получивших финансирование от Solva 
за счет выпуска гендерных облигаций, 

зафиксировали рост выручки после 
получения микрозайма

* Результаты представлены по итогам финансирования женщин-предпринимателей за отчетный период, а именно начиная с момента выпуска гендерных облигаций в июне 2023 года до 
момента подготовки данного отчета в мае 2024 года. 



Мы серьезно относимся к вопросам 
гендерного равенства и активно развиваем 
инициативы по предоставлению женщинам 
равных возможностей в финансировании их 
бизнес-проектов. Выпуск гендерных 
облигаций позволил нам расширить 
уровень поддержки женщинам-
предпринимателям, а также помог внести 
ощутимый вклад в продвижение 
гендерного равенства и инклюзии в сфере 
финансовых услуг Казахстана.

Результаты проведенного анализа по 
итогам первого года после выпуска 
гендерных облигаций подтверждают, что 
финансирование, которое предоставляет 
Solva, помогает клиентам 
предпринимателям решить конкретную 
краткосрочную операционную проблему 
или инвестировать средства на расширение 
и развитие бизнеса. 97% опрошенных 
клиентов подтверждают, что займ от Solva 
оказал прямое позитивное воздействие на 
их бизнес.

Мы понимаем, что позитивные изменения в 
отдельно взятом небольшом бизнесе 
создают «волновой эффект»:
положительное экономическое влияние 
оказывается на сотрудников предприятия, 
их семьи и домашние хозяйства, а также на 
подрядчиков и поставщиков и их бизнесы 
соответственно. 

Основные выводы

Мы видим, что в экономике были созданы 
новые рабочие места, а наши клиенты-
предприниматели смогли увеличить 
доход своего бизнеса, а значит и 
увеличилась их доля в экономике страны 
и личное благосостояние. 67% женщин-
предпринимателей, получивших 
финансирование за счет выпуска 
гендерных облигаций, подтвердили рост 
выручки благодаря полученному 
микрозайму. Таким образом, каждый 1 
млн тенге предоставленного 
финансирования приведет к росту 
выручки МСБ в среднем на 5,3 млн в 
течение 1 года. 

Каждый наш клиент может ожидать 
прирост выручки по итогам 
финансирования за отчетный период в 
среднем на 7 млн тенге, а всего прирост 
выручки в экономике может составить 
более 100 млрд. тенге.

Далее вы можете ознакомиться с более 
подробными результатами проведенного 
исследования о воздействии и рядом 
дополнительных выводов, сделанных по 
итогам анализа.



Цели получения 
финансирования

81,1%

18,0%

0,8%

Инвестиции

Операционная 
деятельность

Прочее

Рост оборотов бизнеса
Как мы уже проанализировали, заемные средства предприниматели направляют на 
решение операционных вопросов и инвестиции на развитие бизнеса, например на 
расширение ассортимента товаров и услуг, покупку или ремонт оборудования, 
расширение торговых или производственных площадей и другие задачи. 
Все это приводит к появлению новых возможностей и в последующем к увеличению 
доходов бизнеса. 

56%

15%

29%

До 30% с 30% до 50% Свыше 50%

12%

61%

27%

До 100000 тенге от 100000 до 1000000 тенге Свыше 1000000 тенге

Процентный рост месячной выручки наших 
клиентов после получения микрозайма в Solva 

Рост месячной выручки наших клиентов после 
получения микрозайма в Solva в денежном выражении

Мы попросили клиентов, чья ежемесячная выручка выросла, обозначить процент или сумму 
роста:

Средства, полученные в Solva, в основном пошли 
на развитие дела и поддержку ряда критически 
важных для бизнеса видов деятельности. 
Опрошенные нами клиенты в основном тратят их 
на операционную деятельность (18%) и 
инвестиции в развитие бизнеса (81%).

64% женщин-предпринимателей использовали 
свой последний микрозайм в Solva на 
расширение ассортимента товаров и услуг.

Таким образом, можно сделать вывод о том, что 
клиенты нуждаются в оперативном 
предоставлении им финансирования на решение 
конкретных важных и безотлагательных проблем 
их бизнеса, игнорирование которых может стать 
препятствием не только к развитию, но и в целом 
к дальнейшей деятельности.

96%
клиентов поделились, что 

микрозайм, полученный в Solva, 
помог в развитии их бизнеса

клиентов поделились, что благодаря 
микрозайму, полученному в Solva, их 

ежемесячный оборот (выручка) вырос.

67%



Создание новых рабочих 
мест
В бизнесе женщин-предпринимателей, получивших финансирование от Solva за 
счет выпуска гендерных облигаций, в среднем занято 2 человека. Зачастую это 
непосредственно сам владелец бизнеса и еще один сотрудник.

Заемные средства часто используются для найма дополнительных сотрудников или 
избежания кассовых разрывов при оплате труда текущих сотрудников. Около 23% 
опрошенных нами клиентов смогли нанять дополнительных сотрудников после 
получения микрозайма в Solva, тем самым создав новые рабочие места в экономике 
страны.

Среди клиентов, которым удалось нанять новых сотрудников, почти 78% привлекли 
от 1 до 3 человек. Таким образом, если экстраполировать эти данные на всех 
клиентов женщин-предпринимателей, получивших финансирование от Solva за счет 
выпуска гендерных облигаций, то благодаря полученным заемным средствам, было 
создано более 7 400 дополнительных рабочих мест. 

2,2
сотрудника в среднем были наняты 

благодаря микрозайму, 
полученному в Solva

7 400
новых рабочих мест создано, 

благодаря микрозайму 
полученному в Solva за счет 

выпуска гендерных облигаций



Отчет о распределении средств в соответствии с Политикой в области 
гендерного финансирования Акционерного общества «Микрофинансовая 

организация ОнлайнКазФинанс» 
 
Данный Отчет о распределении средств был написан в соответствии с Политикой в 
области гендерного финансирования Акционерного общества «Микрофинансовая 
организация ОнлайнКазФинанс», утвержденной Генеральный директором 
Максимовой А. А. 23 января 2023 года. 
 
Отчет внешней проверки в формате мнения второй стороны на соответствие 
Политики в области гендерного финансирования Акционерного общества 
«Микрофинансовая организация ОнлайнКазФинанс» принципам социальных 
облигаций (social bond principles) международной ассоциации рынков капитала 
(ICMA) был выпущен AIFC Green Finance Centre Ltd. Согласно результатам оценки, а 
также в соответствии с «Картой присвоения уровня соответствия Принципам 
социальных облигаций», AIFC Green Finance Centre Ltd. присвоил степень 
«Отлично». 
 
Ниже приведена информация о социальном выпуске облигаций Акционерного 
общества «Микрофинансовая организация ОнлайнКазФинанс» начавшим свое 
обращение 2 июня 2023 года. Финансовым консультантом по выпуску облигаций 
было АО «BCC Invest», андеррайтерами размещения: АО «Фридом Финанс» и АО 
«BCC Invest».  
 
• Номинальная стоимость выпущенных за прошедший календарный год 
гендерных облигаций Компании с указанием их ключевых характеристик (дата 
выпуска, биржа/кредитор, валюта выпуска, срочность, ставка 
купона/процента, тип облигации, страна выпуска/заимствования и др.): 
Биржа: АО «Казахстанская фондовая биржа» 
ISIN: KZ2C00009769 
Тикер: MFOKb11 
Номинальная стоимость одной облигации: 1 000 тенге 
Количество облигаций: 20 000 000 штук 
Номинальная стоимость выпуска: 20 000 000 000 тенге  
Размещенный объем по номиналу: 20 000 000 000 тенге 
Срок обращения, дней: 720 
Период обращения: 02.06.2023 – 02.06.2025 
Купон: 21% (индексация к курсу USD/KZT, максимальный купон 25%/минимальный 
купон 21%) 
Тип облигации: необеспеченная 
Регион: Республика Казахстан 
 
• Сумма распределенных чистых поступлений от гендерных облигаций 
Компании, выпущенных/привлеченных в соответствующем календарном году: 
20 000 000 000 тенге 
 



• Сумму нераспределенных поступлений от гендерных облигаций 
Компании, выпущенных/привлеченных в соответствующий календарный год: 
Не применимо 
 
• Разбивка по категориям приемлемых проектов в соответствии с 
настоящей Политикой и на основании совокупных запросов на 
финансирование за соответствующий календарный год: 
Категории: Продажи 54,89%, Сервис 13,60%, Сельское хозяйство 2,96%, Наука и 
образование 2,11%, Медицина 1,39%, Прочие категории 24,5%. 
 
Регионы: Шымкент 13%, Туркестанская область 11,93%, Астана 11,4%, Алматы 
10,94%, Алматинская область 8,61% Кызылординская область 5,82%, 
Карагандинская область 5,19%, другие регионы: 33,05% 
 
• Сумма выделенного финансирования: 
20 000 000 000 тенге. 
 
• Количество клиентов, которые получили это финансирование: 
Количество клиентов 14 791. Уникальных 11 841. 
 
• Средний чек по займам: 
1 433 111 тенге. 
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